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Allzu teuer sollte es nicht sein, das Haus der funf
kopflgen Familie Homberg. Ein Wunsch, der sich
auch heute durchaus noch erfiillen lasst - und das
offenbar in hoher Qualitét.
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Familie Homberg: (von links) Vater Dirk mit Fiona, Florentine, Maximilian und Mutter Elke mit Hund Boomer (Streuner)

N
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freuen sich auf dem Sofa fiber ihr neues Haus. Ein ganz anderes Lebensgefiihl als in der alten, engen Wohnung!

rinzipiell kommt Familie
PHomberg auch mit wenig

Raum zurecht. Sonst konnte
es kaum sein, dass ein 3 m? gro-
fer Teppich im Wohnzimmer
zu ihren Lieblingsplitzen zdhlt.
LErst neulich saflen wir dort finf
Mann hoch plus Hund”, erinnert
sich Dirk Homberg, wihrend
Ehefrau Elke erldutert: ,Auf dem
Boden zu sitzen bietet sich fiir
uns eben an - schon wegen der
Kleinen.” Natiirlich brauchen
die Eltern und vor allem die Kin-
der Maximilian (10}, Florentine
(8), Fiona (2) zunehmend mehr
Raum fiir sich, Deshalb verliefs
die Familie Anfang dieses Jahres
ihre alte Wohnung, um in ein
komfortableres Eigenheim zu
ziehen. ,Als das dritte Kind un-
terwegs war, zeichnete sich ab,
dass unsere alte Wohnung end-
giiltig zu eng werden wiirde”,
erinnert sich Elke Homberg.

Also machte sich das Ehepaar
im Frithjahr 2007 auf die Suche
nach einer geeigneten Hausfir-
ma, recherchiertein Zeitschriften
und im Internet, fragte dort Bau-
herren nach ihren Erfahrungen.
Dass es sich schliefflich fiir ein
Haus von Heinz von Heiden ent-
schied, hatte auch damit zu tun,
dass diese Firma der Familie ein
attraktives Grundstiick mit un-
verbaubarem Blick {iber Felder
und Wiesen bieten konnte. Und
damit, dass dieses Grundstiick
Teil einer kleinen Wohnsied-
lung in der Nidhe von Bielefeld
ist, die Heinz von Heiden schon
vor Jahren erschlossen und be-
baut hatte: ,Die Leute wohnen

teilweise schon seit 12 Jahren
hier und sind allesamt mit ihren
Hiusern sehr zufrieden”, erldu-
tert Dirk Homberg,.

Der Haus-Preis war
JHonkurrenzlos giinstig”

Den eigentlichen Ausschlag gab
aber, dass die Hauser des Unter-
nehmens im Vergleich mit an-
deren sehr preiswert waren. Das
war der Familie wichtig, denn
sie wollte auch bei den Baukos-
ten ,auf dem Teppich” bleiben.
Dabei kam ihr zu Gute, dass
das Land Nordrhein-Westfalen
Familien beim Eigenheimbau
groBiziigig fordert: , Wir wurden
mit einem praktisch zinslosen
Darlehen in Héhe von 87000
Euro unterstiitzt” so Dirk Hom-
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berg. ,Die Zinsen sind einkom-
mensabhingig, die Laufzeit nach
hinten offen. Fiir uns giinstiger
als die Eigenheimzulage.”

Im Juni 2007 machte sich
die Familie auf zum ersten Be-
ratungsgesprach bei Heinz von
Heiden, im November des glei-
chen Jahres unterschrieb sie
dort ihren Hausvertrag: ,Wobei
wir uns zwar flir einen preis-
werteren Haustyp entschieden,
dafiir aber in einen Schornstein
fiir den Holzofen, ein zusitz-
liches Ddmmpaket fiir Dach-
stuhl und AuBlenwand, eine
Solar- und eine Liftungsanlage
investierten. Schlieflich wollten
wir vermeiden, dass uns die
Unterhaltskosten davonlaufen.
Fenster mit Dreifachglas waren

bereits im Preis enthalten.” Klar
war, dass die Familie fiinf Zim-
mer brauchte, aufierdem kamen
bei den Besprechnungen noch
bodentiefe Giebelfenster und Ja-
lousien an allen Fenstern hinzu.
So schlug das fast fertige 135-m*
Haus am Ende mit 130923 Euro
zu Buche. Fiir dieses Geld gab es
allerdings schon den damaligen
Kifw-60-Standard, weshalb Dirk
Homberg, der etliche Hersteller
miteinander verglichen hat, bis
heute davon iiberzeugt ist, dass
die Preise bei Heinz von Heiden
+konkurrenzlos giinstig sind.”
Die Beratung rund um den
Hauskauf empfanden Elke und
Dirk Homberg als sehr ange-
nehm, man fiihlte sich nie zum
Hauskauf gedringt, dafiir aber
gut informiert. ,Der Verkdufer
riet uns zum Beispiel zu einer
Liftungsanlage, was ich ange-
sichts der heutigen luftdichten
Bauweise fiir die beste Losung
halte — schlieflich war der
Blower-Door-Test fiir unser Haus
schon im Preis enthalten.”
Etwas langwierig wurden die
Verhandlugen, weil der Verkiu-
fer damals ganz frisch bei Heinz
von Heiden eingestiegen war.
»Deshalb musste er die Ausstat-

GroBziigiges und vor allem helles Wohnen war den Hombergs wichtig. Der offen gestaltete Bereich ist Familientreff-
punkt und Ubergang auf die freundliche Terrasse, die im Sommer zum zweiten Wohnzimmer wird.
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In der Kiiche mit praktischer

Familie Platz. Der Ubergang vom Wohnbereich ist zwar fliefend, aber optisch
getrennt durch eine dunkie Wandscheibe mit breitem Durchgang.

tungspreise mehrmals in der
Zentrale nachfragen. Sonst hat
er uns aber super unterstiitzt und
zum Beispiel mit den Versorgern
vorab Kontakt aufgenommen,
um die etwas komplizierte Lei-
tungsfithrung zu Kkliren, oder
eine Voranfrage bei der Baube-
hérde gemacht. Die Bauantrags-
unterlagen wurden dann in der
Zentrale erstellt.”

Flexihilitat hei Grundriss
und Innenausstatiuny

Am 22. Februar 2008 ging es zur
,Baudurchsprache” nach Isern-
hagen. Hier wurde festgelegt, wo
die Fenster und Innenwéande des
Hauses platziert werden sollten.
,Die Winde konnte man ziem-
lich frei verschieben, aber wir
haben nur eine leicht gedndert.”
Anschliefend ging man daran,

Verbindung zur Diele findet auch der Esstisch der
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die Ausstattungsdetails festzule-
gen: Fassaden- und Dachfarbe,
Dachrinnen, Treppe, Tiren und
Tiirklinken, Fensterrahmen und
Rollliden. ,Da wurden wir schier
vom Angebot erschlagen, zumal
wir nur drei Stunden Zeit hatten,
uns durchzuarbeiten”, erinnert
sich Dirk Homberg. Ehefrau Elke
ergdnzt: ,Allein bei der Fassade
standen (ber zwanzig Farbto-
ne zu Wahl, hier haben wir am
lingsten gebraucht.”

Auch die Sanitdrobjekte hit-
te das Ehepaar an diesem Tag
noch aussuchen sollen, aber
hier hatte es Glick: ,Der zu-
stindige Mitarbeiter war gerade
krank, so konnten wir in zwei
Wochen wiederkommen.” Was
sich lohnte, denn auch hier bot
Heinz von Heiden eine grofle
Auswahl: ,Alles Markenherstel-
ler und schon im Standard sehr
hochwertig. Wir hatten bereits
im Internet gelesen, dass es so
ein Angebot zu diesem Preis nir-
gendwo anders gibt.”

Die Familie entschied sich
groflenteils fiir Standard und
ging zum néchsten Kapitel ih-
rer Hausbemusterung {iber. Das
hief§ ,Fliesen" und handelte bei
einem Baustoffhdndler vor Ort,

was den Vorteil hatte, dass man
keine weiten Strecken fahren
musste. So konnte man die Flie-
senausstellung mehrmals besu-
chen, denn auch hier gab es eine
grofie Auswahl: ,Zwar wussten
wir genau, was wir wollten, aber
es gab ein breites Angebot an
Farb- und Oberflachennuancen
zu unterschiedlichen Preisen.”
20 Euro pro Quadratmeter
waren im Hauspreis enthalten,
und obwohl sie sich fiir ein
teureres Produkt entschieden,
hielten Elke und Dirk Homberg
diese Vorgabe nahezu ein: ,Die
teure Fliese im Wohnbereich
wurde einfach mit der billigeren
im Hausanschlussraum verrech-
net, aullerdem hatten wir den
Fliesenspiegel im Bad nur teil-
weise ausgeschopft. Auch hier
gab's eine Gutschrift. Wir fanden
das super. Auswahl und Qualitat
liefen keine Wiinsche offen.”

,Wir mussten uns
um nichts kiimmern"

Am 9. Juli 2008 war Ortster-
min auf der Baustelle. Einein-
halb Wochen spéter begann
der Tiefbauer mit dem Aushub.
Dirk Homberg, der bis dahin
immer noch ,nach dem Haken
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Unterm Dach sind

. die Riickzugsraume
| angesiedelt - das

i Schlafzimmer, das
# Familienbad (links)
_ und zwei Kinder-
zimmer (Beispiel
rechts). Wenn das
. dritte Kind spater
ein eigenes Reich
verlangt, wird das
Arbeitszimmer im
Parterre einfach
umfunktioniert.

hinaus. Da sah ich mit einem
Mal ganz deutlich, wie gut wir
es hier haben.”

Klar, ein paar Sachen wiirde

Frau und Kindern im Wohnzim-
mer zu sitzen, wenn der Schnee
die Landschaft vor den Fenstern
in eine endlose weile Fliche ver-

gesucht” hatte, wurde in die-
ser Phase endgiiltig iberzeugt:
«Das Beste war, dass wir uns
um nichts kiimmern mussten.

1:1 begutachten konnte. Die
Familie packte bei Elektro noch
eins drauf, wollte an Schaltern
und Steckdosen nicht geizen.

Das war supergenial. Der ein-
zige Mangel am Bau war eine
schief eingesetzte Fensterbank,
die sofort gerichtet wurde. Un-
ser anfingliches Misstrauen war
da ganz schnell weg, schlieRlich
haben wir uns nicht mehr einge-
mischt, die Handwerker machen
lassen und ihnen hochstens

Brotchen gebracht.”

Ein Verwandter des Bauherrn,
der friiher selbst als Bauleiter ge-
arbeitet hatte, bestitigte diesen
positiven Eindruck. Obwohl er
den Bau mehrmals inspizierte,

hatte er nie etwas auszusetzen.

Am 28. August war Richtfest,
und dann kamen die Elektriker
und Installateure. Jetzt war noch
einmal Gelegenheit, Steckdosen,
Lampen und Sanitdrobjekte im
Raum zu platzieren — bequem im
Rohbau, wo man die Wirkung

Tapeten, Laminathoden und
Kiiche in Eigenleistuny

Der Innenausbau dauerte noch
einmal drei Monate. In den
Weihnachstsferien tapezierten
Elke und Dirk Homberg die
Winde, verlegten den Lami-
natboden und bauten die neue
Kiiche ein, die sie sich zum Ab-
schluss noch spendiert hatten.
Denn bei ihrem Hausbau waren
sie tatsachlich ,auf dem Tep-
pich geblieben”, sodass am Ende
noch etwas Geld iibriggeblieben
war.

Im Januar 2009 zog die Fami-
lie dann in ihr neues Figenheim
ein. Bei der Frage, wie es ihr seit-
her ergangen sei, packt den Bau-
herrn fiir einen Augenblick die
Rithrung. Und dann erzihlt er,
wie schon es war, im Winter mit

wandelt. Oder im Sommer, wenn
der Raps bliiht, und alles gelb ist,
so weit das Auge reicht (auch die
Rollliden und die Fenster, aber
das ist eine andere Geschichte).
Und er erinnert sich an einen
tiefen Moment des Gliicks, ,ein-
fach so, ich stand im Wohnzim-
mer, meine Frau sald draufien im
Garten, und die Kleine lief zu ihr
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man heute anders machen, zum
Beispiel am Essplatz eine zu-
sdtzliche Glastlir in den Garten
einbauen. Aber das hat nur we-
nig Bedeutung, weil ,wir uns so
rundum wohl fithlen, Schade ist
héchstens, dass das alles viel zu
schnell Normalitit wird.” Aber
eine schéne,

® djm

7

Fakten Heiwz von fleioex

Hersteller: Heinz von Heiden,

30916 Isernhagen, Tel. 00511/7284-0,
www.ferlighausscout.defvonheiden
Entwurf: Homberg (,Modicus M53.D")
MabBe: 11.40x853m

Wohnfldche: EG 75 m?, 0G 60,5 m?
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